Busque um
diferencial

FErich Muschellack, sécio-in-
vestidor da empresa catarinense
de games Hoplon, acrescenta
que um dos fatores que liquida
um plano de negdcio € deixar
a sensagdo de que existe uma
ideia idéntica no mercado.

— E como se chegassem com
o projeto do novo Facebook, s6
que com nome diferente. Nao
cola — afirma.

Na hora de apresentar sua
proposta, tenha uma resposta a
questdo: como vocé vai vencer
seus concorrentes?

— Pode até ser que o seu plano
para matar a concorréncia ndo
dé certo, mas tenha um argu-
mento, apresente essa solugao ao
seu possivel investidor — diz.



